Inspirationskvall: Mojligheter med
Andelsjordbruk

Plats: Hallbar Héilsa i Svenshégen, 30 jan 2014
Arrangérer: Gron Produktion pa Mistra Urban Futures,
Lédnsstyrelsen i Vidstra Gétaland

Kviéllen den 30 januari fick vi méjligheten att triffa och lyssna pa Anders
Berlin fran Ramsj6 Gard i Uppland. Det &r Sveriges dldsta och mest
etablerade andelsgard.

Férutom en trevlig kvall med mat till sjdlvkostnadspris hos Ake och Ting
Wikstrom fick vi mycket information om hur Ramsjé Gard drivs och hur de
har arbetat fram sin egen modell.

Inspiration frén USA

Efter att ha odlat ekologiska och KRAV-godkanda gronsaker sedan 1989
provade Karin och Anders Berlin att sdlja skdrden i andelar 2001. Redan
tidigare salde de direkt till slutkund, bade privatpersoner och
restauranger. Inspiration till affarskonceptet har paret hamtat i USA dar
det &r en vanlig foretagsform i tatbebyggda omraden med hdga



markpriser. En av utmaningarna var att marknadsféra verksamheten och
ett tydligt uppsving marktes efter en tidningsartikel i lokalpressen nagra
ar efter starten. Ramsjd Gard har dven tagit fram en egen
informationsbroschyr.
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Kontaktpersoner:

Anders & Karin Berlin (odlare): 018-370921 Var delaktig i hur din mat produceras
E-mail: karin.d.berlin @ telia.com Stod din lokala odlare :
Postgiro: 4499319-4

Bloggen: http://gr St Sioaored e Prenumerera pa en matkorg
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Skillnaden kan tyckas liten mellan olika former av direktférséljning, men
enligt Anders satt att se det sa &r det skillnad. | och med att kunderna
kOper en andelskorg blir sésongsvariationen en del av affdren. Det spelar
mindre roll exakt vad det &r i korgen varje vecka och exakt hur manga kilo
mordtter det blir totalt. Det som ar viktigt for att kunden ska vara néjd ar
kvalitet och i viss man information, till exempel recept. P& hemsidan gar
det att félja vad leveranserna innehaller. Aven férskottsbetalning &r en
viktig del, dven om det finns mdjlighet att dela upp betalningen.

Leverenser och betalning

D4 som nu kér de ut korgar med sdsongens grénsaker till nagra fa
utlamningsplatser dar kunderna har nagon ansvarig for att ta emot
leveransen. Det maste vara tillrdckligt manga korgar per utldmningsplats.

Det gar att vélja en hel eller halv andelskorg, &ven en sa kallad
"arbetskorg” dér arbete pa garden ingar som en del av betalningen.
Knappt 200 kunder brukar det finnas varje sdsong, nagra har funnits med
sedan starten 2001. Aven privata férskolor och dldreboenden finns bland
kunderna, men avtalen skrivs pa liknande satt.



Medlemmar betalar en medlemsavgift férsta aret och har da méjlighet att
boka leverenser som sedan betalas fére forsta leverens. Den som vill kan

sedan delta i ett planerings- och utvarderingsmdote under vintern. Manga

nya kulturer har lagts till sortimentet efter énskemal fran medlemmar.

Odling och arbetskraft

Odlingen bedrivs pa ca 2 ha baddlagd grénsaksodling och 2-3 ha potatis.
Utdver det sd odlas spannmal, daribland gamla kultursorter, fér bakning. |
3-4 kallvaxthus odlas tomater, gurka och paprika. Vaxthusen bygger
Anders sjalv med stommar och specialplast.

Gronsaksproduktion ar en arbetskravande sysselsattning oavsett
organisation. Ramsjd Gard tar emot volontarer genom den internationella
organisationen WOOF och dessutom en del larlingar och praktikanter. De
som stannar en langre tid och har mer kunskap goér givetvis mer nytta.
Utdver det skoter i férsta hand Anders odlandet och Karin hemsidan och
administration av medlemmar och bestallningar.

Tdnkvdérd information

Som del av sin marknadsféring anvander Ramsjo Gard delar av en artikel
dar Folke Gunther (forskarstuderande systemekologi vid Stockholms
Universitet, 1999) analyserar hallbarheten i vart livsmedelssystem. | den
sags ungefar 75 procent av de pengar konsumenter betalar fér mat ga till
mellanleden och 25 procent till producenten. Av dessa 25 procent ar en
stor del kostnader f6ér produktionen och nettovinsten blir producentens
[6n. Med den férdelningen blir fordelarna med direktférsaljning och annu
hellre forskottsbestdllningar oerhért tydliga, aven om det innebar
merarbete for forsaljning och administration.

www.ramsjogard.net

Vid frdgor kontakta:
Lina Wejdmark, Lédnsstyrelsen: lina.wejdmark@Ilansstyrelsen.se
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